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TRANSKRYPT ODCINKA

Zawsze cos extra

Partnerem tego podcastu jest iIMAD.pl.
[MUZYKA]

Tu Krzysztof Kofacz, a ty stuchasz wfasnie podcastu, ,,Bo czemu nie?”.
Ustyszysz w nim o technologiach, ktore nas otaczajg i nas w tych
technologiach zanurzonych. Sprawdzam, pytam i podpowiadam jak korzystaé¢
Z nich tak, aby to one stuzyly nam, a nie my im.

W dzisiejszym odcinku poznacie nowego, gtdwnego partnera tego podcastu.
Dowiecie sie, dlaczego rozpoczynamy wspotprace, co sktonito mnie i ich do
zaufania sobie nawzajem.

Prosze, zostaw opinie na Apple Podcasts lub na Spotify. Twoj gtos ma znaczenie!

Zaczynamy.

[MUZYKA CICHNIE]

[KRZYSZTOF] No to pora zaczg¢ od duzego ogtoszenia. Czekaliscie na nie, bo
wspominatem w ostatnim odcinku, ze troche czasu jeszcze potrzeba, zeby
wszelkiego rodzaju rzeczy w miedzyczasie tak zwanym dopigc.

No i oto jest. Nowym partnerem gtéwnym tego podcastu zostat IMAD.pl. Z ramienia
mojego nowego partnera mam tutaj dzisiaj goscia. Pawet, powiedz kim ty jestes,
czym sie na co dzien w ogole w iMAD zajmujesz i nie tylko. No i pogadamy sobie

o tym dlaczego to sie wszystko wydarzyto.

[PAWEL] Czes¢, fajnie, ze udato nam sie nawigzac tg wspotprace, jesteSmy z nim
niesamowicie zadowoleni. Ja nazywam sie Pawet Sagan, jestem kierownikiem
regionalnym sprzedazy w iMAD, jestem juz od ponad dwoéch lat. W ramach
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szczegdtow w iIMAD nasza $ciezka rozwoju polega na tym, ze zachodzimy od
podstawowego doradcy, klienta i tak sobie mozemy dalej awansowaé, stad znam
wszystkie szczegdty sprzedazy, serwisu i tego, czego mozecie tak naprawde
potrzebowaé w Waszych firmach, w Waszych rozwigzaniach indywidualnych. A my
z ramienia iIMAD zrobimy wszystko, czego tak naprawde potrzebujecie, jezeli macie
sprzet Apple.

[KRZYSZTOF] Ta utylitarnos¢, o ktérej tak na dzien dobry z grubej rury, ze tak
powiem, Pawet tutaj nam wspomniat, byta jednym z tych argumentow, ktére gdzies
tam przekonaty mnie do tego, zeby sprébowaé moich sit wiasnie wspolnie z iMAD.
Ta intencjonalnos¢ i taka misja, ktéra ja od zawsze mam w tym podcascie, o
czym doskonale wiecie, staram sie pokazywac jak korzystaé¢ z technologii tak,
zeby stuzyta nam, a nie my jej, tutaj spina sie idealnie z tym, na co stawia tak
naprawde iMAD odkad ich pamietam, a pamietam ich poczatki w Krakowie.
Jeszcze, zaraz o tym szerzej opowiem. iMAD tak naprawde dla mnie jest marka,

z ktdra ja jestem zwigzany od wielu lat.

To ci z Was, ktorzy pytali kiedykolwiek o cokolwiek zwigzanego z serwisem, czy to
na X (dawnym Twitterze), czy w korespondencji mailowej, doskonale wiedzg, ze nie
mam z tym Zzadnego problemu i nigdy nie miatem, zeby poleca¢ wtasnie iIMAD jako
pierwsze miejsce, pierwszy wybor, gdy cos sie stanie z waszymi nadgryzionymi
urzadzeniami. | tak historycznie jest od wielu, wielu lat. Ponad o$miu z tego, co
sobie przesledzitem gdzie$ tam mojg historie. Pamietam czasy pierwszego salonu
iIMAD w Krakowie.

Bardzo matego, bardzo matego, ktdry tak naprawde byt pomystem, konceptem

w czasach, kiedy AppleBlog.pl czy Pawet Nowak z Wtodkiem nagrywali jeszcze

i gdzie$ tam oraz odnosili sukcesy. Takze to dosy¢ zamierzchte czasy. Natomiast juz
wtedy stynat z jednego, stynat z takiego profesjonalizmu, ze jak sie przyszto, to sie
udato zatatwi¢ niemalze wszystko.

No i to na szczescie w tym Waszym DNA pozostato do dzis. Takze méwigc zupetnie
wprost, moi drodzy, ta wieloletnia wspétpraca na linii klient iMAD, bo taka ona byta,
zadna inna. Tutaj tez chciatbym Was zaprosi¢ do tego swiata i tez wiem, ze wiele
0s0b boryka sie z réznymi problemami ze sprzetem. Takze mysle, ze iIMAD bedzie

w stanie Wam tutaj bardzo, bardzo szerokg oferte pod katem serwisu, ale nie tylko
serwisu dostarczy¢. Pawet, powiedziate$ o tej Sciezce rozwoju u Was, co tez jest
szalenie istotne, ale bardziej to interesuje mnie, jak sie w ogdle Twoja przygoda



z Apple zaczeta, tak prywatnie, bo tez jestes jakby fanem tej marki.

[PAWEL] Sprawa jest dosy¢ prosta. Jezeli chodzi o kwestie uzytkowania urzadzen
Apple'owych, to tak naprawde od iPhone’a 4s miatem z nimi kontakt. Z racji tego,
ze jakby moje wyksztatcenie, czyli kwestia inzynierii oprogramowania, czy
informatyki w biznesie, ktdrg wtasnie teraz finiszuje, wiele réznych znajomych
przynosito mi te urzadzenia i stwierdzato, ze: Pawef, to jest Swietne urzgdzenie,
mowi chtfopie, po co ci w ogole cokolwiek innego? Apple to jest to!

Wiadomo, jezeli co$ jest nowego, czego$ na rynku wczesniej nie byto, to
podchodzimy do tego mocno sceptycznie. Jednakze ja zawsze jestem i bytem tg

i caly czas bede tg osobg, ktéra do takich nowinek podchodzi z bardzo wielkim
optymizmem, gdzie na poczatku starajg sie sami osobiscie serwisowacC te
urzadzenia. Nie udato mi sie tego wykonac¢, no poniewaz to byly takie czasy gdzies
tam dziesiec lat temu, gdzie po prostu nie dato sie tego serwisowac, wiec

w momencie, kiedy miatem sporo tych urzadzen, szukatem serwisu, ktory jest

w stanie dla mnie to zrobié. | tak jak Ty, znalaztem w internecie, co prawda
mieszkajac na gérnym Slasku, nie miatem takiego serwisu, ale znalaztem taki iIMAD
wiasnie. | tak jak Ty pamietam doskonale, ten malusienki serwis, ktéry rozwinat sie
do maksymalnie pieciu, aktualnie czterech punktow w Polsce, gdzie od 13 lat iMAD
Swiadczy wszelakie ustugi, gdzie iIMAD byt pierwszym w Polsce partnerem
Apple'a przy wymianie wyswietlacza, to byt wtasnie moj najwiekszy problem

w tamtych urzadzeniach, bo oczywiscie byty trwalsze niz konkurencja.

No jednakze upadek z drugiego pietra to cos$, co ciezko wytrzymaé. Stad wtedy
zaczatem swojg przygode z Apple i w sumie z iIMAD, gdzie pdzniej te przygode
porzucitem na wiele lat. Ja, jezeli chodzi o kwestie mojego doswiadczenia
zawodowego, handluje urzadzeniami i nie tylko urzadzeniami, ogolnie w handlu
jestem juz od ponad 12 lat. Wiec gdzies ta Sciezka powoli zaczeta sie zbliza¢ do
tego Apple'a. W poprzedniej firmie, duzym elektromarkecie wprowadzono réwniez
system partneréw Apple'owych, gdzie bytem jednym z pieciu przedstawicieli na 550
sklepow jednej z marek, gdzie bytem od tego ekspertem i stwierdzitem, ze skoro
jestem juz w tym aspekcie ekspertem i nie mam dalszej czesci rozwoju, to czas
przej$¢ do marki, ktéra przoduje, jezeli chodzi o kwestie napraw i kwestii
innowacyjnosci. Stad wybratem iMAD i tak jak wczesniej wspomniatem, Sciezka
wiekszosci z nas jako oséb, ktére sg w iIMAD zaczyna sie od samego dotu. Czyli
jezeli jeste$ podstawowym serwisantem, juniorem tak zwanym, czy jestes juniorem
sprzedazy, to podzniej dalej iIMAD pokazuje, ze jest to firma, ktora caly czas sie



rozwija. My caly czas mowimy o sobie jako startup, ale taki juz bardzo
zaawansowany, trzynastoletni, gdzie u nas rzeczy, ktére sie dziejg, ktére
wymyslamy, po prostu dziejg sie tu i teraz. Stad kwestia dynamiki, rozwoju,
eksperckosci i to, co ja wniostem tez do iIMAD, a co jest standardem, o czym Ty
przed chwilg wspomniates, to jest ta kwestia doradztwa i catej reszty, na ktérg tak
naprawde dziata caty Customer Experience. To jest dla mnie, zawsze byto dla mnie
najwazniejsze, a w iMAD bytem sie w stanie i jestem dalej w stanie sie realizowaé

w tej kwestii.

[KRZYSZTOF] To o czym wspominasz rzeczywiscie widaé tez w waszych salonach
tak teraz na co dzien, bo one oczywiscie juz nie wygladajg tak jak za czaséw Pawta
Nowaka. No i IMAD w Krakowie to jest taka przestrzen, ktéra nie kojarzy sie

z typowa galerig handlowa, jest to tez salon stacjonarny z poteznym zapleczem
serwisowym, ale raczej kojarzy sie z takim miejscem domowym, no tez zawsze tak
byto, ze ta cegte w Krakowie mielicie gdzies na Scianach i to pozostato. No i tez ja
na przyktad dostrzegam takg réznice, ze z Wami mozna dostownie, literalnie usigs¢

i pogadac, nie? Na tematy réznorakie. | wiem, ze klienci to robig, czasami generujac
z spore kolejki. Takze no tak, to jakby jest spojne i rzeczywiscie Was wyroznia.
Pamietam tez a propos doradztwa, ze chyba jako pierwsi rowniez mieliScie takie
ustugi typu szkietko gratis do zakupu iPhone’a w oficjalnej dystrybuciji. Tez
stawialiScie od samego poczatku na marke, z ktérg ja znowu jestem zwigzany,
odkad kleje szkta. Takze no tu tez mamy wspdlny punkt przeciecia.

No ale zeby tez tak pokaza¢ moim stuchaczom, jakie Wy macie cele, jakg macie
misje, no i wizje jako iIMAD, tak wiesz, po Bozemu.

[PAWEL] Wizja i ogdlnie celem iMAD jest to, aby zaopiekowaé¢ sie klientem.
Nasza marka ma na celu to, aby faktycznie by¢ opiekunem klienta Apple. Nam nie
chodzi o to, zeby sprzeda¢ urzadzenie i pozegnaé¢ je z klientem. My w tym
momencie, poza oczywiscie sprzedazg, mamy tez najem urzadzen, ktéry jest
trzonem naszego biznesu.

Rownolegle idzie on oczywiscie z tym serwisem, o ktérym sam tez wspomniates.
Ale caty iIMAD ma za zadanie tego, aby nasz klient byt w petni zaopiekowany. Jezeli
chodzi wtasnie o te fachowag obstuge, o ten poswiecony czas, my tez celowo

w naszych salonach mamy ekspres do kawy dla klientéw.



Mamy tag sofe, zebysmy mogli specjalnie z klientem poswieci¢ maksymalny czas,
aby wszystkie jego watpliwosci rozwia¢, aby pokaza¢ mu i nawet wkroczyé z nim
razem w ten swiat Apple, bo oczywiscie nie wszyscy jeszcze w tym Swiecie sa.
Oczywiscie Twoi stuchacze doskonale to wiedzg. Ale rowniez chodzi wtasnie o tg
kwestie tych akcesoriéw, ktére oferujemy. Samsung nie jest o szktach JCPAL. My te
szkta oczywiscie dalej mamy w ofercie. Nie tylko sg to szkta do telefonow,
oczywiscie. Tutaj o zabezpieczeniach do iPadéw, hardshellach do Macdw, czy
kwestii etui. Jezeli chodzi o te wszystkie akcesoria... Totez IMAD wyrdznia sie
bardzo mocno na tle innych autoryzowanych reselleréw, gdzie my wszystkie
akcesoria jakby sami testujemy, sprawdzamy, polecamy je klientom, sami je
uzywamy. Wiec to jest ta nasza tozsamos$¢, gdzie my faktycznie, ekspercko
podchodzimy do kazdej rozmowy.

[KRZYSZTOF] Znaczy, ze tak powiedziatbym, ze nawet geekowsko podchodzicie,
bo ja pamietam tez, jak byta taka marka, juz jej nie ma z tego, co kojarze, Macally
sie nazywata. | oni robili jako pierwsi bambusowe standy do MacBookdw

z miesniem tak zwanym, z CD-ROM-em jeszcze, ktdére miaty wentylatory chtodzgce
pod spodu, bo tam te maszyny na bardzo wczesnych Intelach miaty duze problemy
Z generowaniem ciepfa, inne czasy zupetnie. Natomiast wiem, ze no wy to mieliscie
chyba w Krakowie jedyni, tak od reki dostepne, te podstawki Macally. No i wiasnie
chyba dlatego, o czym modwisz, ze no jakby takie nerdowskie, geekowskie
podejscie! Moze nie byto tego duzo na stanie na raz do zakupu, ale zawsze pare
sztuk lezato, no i klient sie znajdowat, no bo taki klient, wiesz, fan czy fanboy wtedy,
no jak wiedziat, ze w ogdle moze od reki, no to przychodzit, tak pamietam jeszcze.

[PAWEL] Zatozenie iIMAD wiasnie jest ta eksperckoscia. My oczywiscie, tak jak
wczesniej wspomniatem, mozemy, my pracownicy, czy nawet ja dalej obstugujac
klientdw, bo jest to jedna z rzeczy, ktére uwielbiam robi¢. My dalej oczywiscie
wprowadzimy w swiat Apple, ale jezeli przyjdzie do nas klient, na przyktad taki jak
ty, czy nasi twoi stuchacze. To wspotczuje od razu. Jakby to jest dzien jak co dzien,
dzien po dniu, jak to byto w popularnym serialu na telewizji polskiej. To my z checig
oczywiscie porozmawiamy o takich rzeczach, poniewaz sami wtasnie mamy na to
zajawke. Tak jak juz gdzies tam kiedy$ wspominatem, my jestesmy freakami
Apple'owymi i jezeli chodzi o kwestie wiedzy, to w poroéwnaniu do tej konkurenciji,
ktéra jest w Polsce, nasza wiedza jest na znaczgco wyzszym poziomie.

[KRZYSZTOF] To tez miatem okazje, tak zupetnie méwigc wprost z pamieci,
obserwowac jakos, nie wiem, ze dwa lata temu, kiedy co$ do Was odnositem i byta



dyskusja pomiedzy jednym z sprzedawcéw w Krakowie wtasnie, a jakims$
muzykiem, ktory przyszedt i on tam dopytywat o jakies$ rzeczy zwigzane z Logic...

z interfejsami MIDI, ktore chciat podtgczac w jakis taki dziwny sposdb i oni sobie tak
gadali jak rowny z rébwnym, znam szczerze, ze tam co drugie stowo rozumiatem
wtedy, ale to byt taki tadny obrazek, na zasadzie muzyk, ktéry potrzebuje podtgczyé
jakis tam interfejs muzyczny, to nie jest klient, dzien dobry, poprosze zielonego
iPhone’a, nie? To jest klient PRO i on tam znajduje wsparcie. Takze zgadza sie.
Pawet tutaj w zaden sposdb nie sciemnia. Pamietam to jeszcze na wiele lat wstecz

i rzeczywiscie tak jest. Zresztg mozecie sami sprawdzié. Polecam wybra¢ sie, jezeli
gdzie$ macie blisko do iIMAD. To wizje mamy zatatwiong. To jest to takie szycie na
miare rozwigzan, urzadzen dla klientow nawet z bardzo hermetycznych grup. To
jasne.

[PAWEL] Misja jest dosy¢ u nas prosta. U nas ma dostaé¢ kazdy cos ekstra. Nie
moéwimy tutaj o samym ekosystemie, bo tam klient zawsze dostaje cos ekstra, ale
sama proaktywno$¢ od tych witasnie 12-13 lat, gdzie naprawiliSmy ponad milion
urzadzen, gdzie sam tez bytes klientem. Misja jest taka, aby cata nasza dziatalnos¢
opierata sie na tym, aby klient po prostu byt zadowolony. To jest ta rzecz, o ktérej
tez wspomniates. My na site nie chcemy witasnie wchodzi¢ do galerii handlowych.
My chcemy byé w punktach oczywiscie bardzo blisko centrum, gdzie faktycznie
kazdy moze do nas przyj$¢ i to zrobié.

Jezeli chodzi o catg reszte misji, no to tutaj idziemy razem ramie w ramie z Apple.

| tutaj mowimy o kwestii tez ekologii, wiec stad tez wczesniej wspomniatem

o drugim fundamencie biznesu, w sumie pierwszym w tym momencie, czyli

o kwestii najmu. Wiec tutaj nie tylko chodzi o to, aby urzgdzenie mie¢ i je uzytkowaé
i pdzniej odsprzedaé je i martwi¢ sie, co jest dalej. Chcemy, zeby ten klient, nasi
klienci mieli mozliwos¢ kwestii uzytkowania i nie przejmowania sie tym, co sie
zadzieje z tym urzadzeniem, poniewaz w kwestii najmu jesteSmy pionierami

i zrobiliSmy to pierwsi, tak jak wiele rzeczy, tak jak wcze$niej wspomniatem, méwie
na przyktad o wymianie ekrandéw, wiec to jest nasza misja. Chcemy otoczy¢ klienta,
tym nie tylko osaczy¢, bo to jest zte stowo, chcemy go otoczyé uprzejmoscia,
chcemy go otoczyé szczegdtowoscig, wiedza, ale przy okazji dostarczyé produkt,
ktory od poczatku do konca uzytkowania bedzie przez nas wspierany i chodzi o to,
aby cata nasza obstuga byta po prostu mega friendly, jezeli chodzi o Customer
Experience.



[KRZYSZTOF] Tak, i tu tak, jak juz uzytes tego anglicyzmu friendly, to w taki zdrowy
sposdb, w sensie to osaczenie mi sie tutaj podoba, dlatego ze tez to, co mozemy,
mysle, wspolnie obiecaé, ze postaramy sie w ramach tej naszej wspotpracy zrobic.
To jest wtasnie takie przygotowywanie tych wspdlnych odcinkdéw, bo takie tez beda
sie trafia¢ jak dzisiejsze i w ogdle informowanie o Was jako marce partnera w taki
sposob, ktory jest szyty na miare pod konkretne potrzeby mojej grupy odbiorcow
czy konkretny temat. Jesli niekoniecznie jest szyte na miare sprzedania czegos, co
akurat jest trendem, to mysle, ze w ten sposdb bedziemy chcieli dziata¢ i w ten
sposdb bedziemy chcieli tez dostarcza¢ co$ ekstra wiasnie dla réznych grup
stuchaczy, bo wsrdéd moich stuchaczy sg i uzytkownicy pro, ale sg tez daily userzy.
Bardzo czesto osoby, ktére majg bzika na punkcie produktywnosci. Dla nich tez
mozna cos ekstra znalez¢!

[PAWEL] Doktadnie. Wsparcie naszym programem lojalnosciowym, o ktérym pewnie
jeszcze kiedys sobie porozmawiamy, gdzie nasi klienci nie tylko kupujg tu i teraz,
badZz wynajmujg, ale moga obja¢ z programem lojalnoSciowym wszystkie swoje
urzadzenia. No i tych wartosci dodanych tak naprawde nie sposéb tego okresli¢

w jednym zdaniu.

[KRZYSZTOF] Wartosci mamy tez wspolne, jak sie okazato podczas rozméw. Taka
gtdbwng wartoscig wspdlng jest oczywiscie to szukanie utylitarnosci w technologii,
czyli wtasnie préba odpowiedzi na tg mojg prywatng misje. Jak pokazywaé, zeby
technologia stuzyta nam, a nie my je;.

Druga to sa oczywiscie te komplementarne ustugi zapewniajgce poczucie
bezpieczenstwa w trakcie catego cyklu zycia produktu, ale tez poczucie
bezpieczenstwa w trakcie cyklu zycia uzytkownika, przedsiebiorcy czy tworcy, czy
osoby pracujace, bo to tez jest szalenie istotne. Tutaj kwestie z tego, co ja na
przyktad kojarze tez iMAD, urzadzen zastepczych wypozyczanych na czas serwisu,
co w przypadku, no nie wiem, zaktadam takiego tatuazysty, ktéry rysuje na iPadzie,
jest szalenie kluczowe, bo nie musi przerywa¢ swojego biznesu. Czy réznych innych
grup tworcow. No i ta indywidualnos¢, to szycie rozwigzan na miare konkretnej
grupy jest tez gdzies czyms, co nas potgczyto.

Dobra Pawet, pokrétce powiedzieliSmy na co stawiamy, ale tez w jednym

z pierwszych odcinkdw tego sezonu obiecatem stuchaczom, ze zmieni sie troche
formuta odcinkdw pokonferencyjnych i mysle, ze na tym polu réwniez bedzie nam
dane w jakis sposob wspotpracowac w nowej jakosci. Powiedz mi tak prywatnie, bo



pewnie stuchasz prywatnie tez podcastow technologicznych z Polski, z zagranicy.
Co ty bys$ chciat ustysze¢ jako Pawet w takim podcascie po konferencji Apple,
zeby$ nie miat wrazenia... i tu dokoncz sobie sam. Zobaczymy, czy wiesz, o jakie
wrazenie mi chodzi.

[PAWEL] Jezeli chodzi o mnie, ja nie do konca zawsze jestem usatysfakcjonowany

z rzeczy, ktére pojawiajg sie tak od razu w internecie, jezeli chodzi o kwestie takich
podcastow, czy ogdlnie nagran, bo wszyscy idg tak naprawde po linii dosy¢ proste;j,
przechodzg przez konferencje i na tym sie konczy. Co zostanie pokazane, co
zostato nie pokazane, co miato by¢, czego nie miato byé. Ja w naszej wspétpracy,

i miejmy nadzieje, ze to jest odpowiedz, chciatbym bardziej stawia¢ na te rzeczy,
ktére nie sg powiedziane wprost. Chciatbym stawia¢ na te rzeczy, ktére
powiedziane stane pétstowem, czy zostaly sprawdzone na réznych portalach.
ChcielibySmy Wam dostarczy¢ taka wiedze, ja oczekuje takiej wiedzy, ktora
bedzie troszke out of the box, czyli jak ma Wam to stuzy¢ w codziennym zyciu,
jak dane miejsce, dana zmiana moze da¢ Wam cos$ ekstra, bo Waj ma zawsze
cos$ ekstra, no to powtdrze pewnie ktorys raz. | tak, tego ja oczekuje. To, co tez
staramy sie tworzy¢, to jest wtasnie cos, co nie bedzie zaszufladkowane, co nie
bedzie czyms, co jest dostepne tak po prostu, czyli nie moze by¢ dostepne tak po
prostu.

[KRZYSZTOF] Masz racje Pawet, masz racje w 100%, ze moim celem na ten rok,
jezeli chodzi o odcinki pokonferencyjne, jest to, zeby pokazywaé, nawet jezeli to
bedzie bardzo niszowe, to co jest pod maska. | niekoniecznie oznacza to, ze
bedziemy robili odcinki dla PRO uzytkownikow, ktorzy wtasnie biegaja z interfejsami
MIDI i jakby pianinem pod pachg. Natomiast na pewno oznacza to, ze ta
utylitarnos¢ technologii bedzie wychodzita na pierwszy plan. Przyktadowo zmiany

w jakich$ funkcjach w Shortcuts, w skrétach, mozliwosci, ktére dajg nowe systemy
zapowiedziane na WWDC w kontekscie catego line-upu, a nie tylko iPhone’a. Co mi
jeszcze do gtowy tak na dzieh dobry przychodzi? Zycie twércow w jaki sposdb
moze sie zmieni¢, bo pojawit sie nowy sprzet pod katem hardware, ale tez pod
katem software, ktory na jesieni kazdego roku wchodzi i zmienia bardzo czesto
wiecej niz hardware, do ktérego uméwmy sie.

Apple zawsze produkuje z ogromnym zapasem mocy i to tak naprawde hardware
czeka na software. Tak ta firma po prostu, a nie inaczej dziata. Ale mysle, ze tez
powinno nam sie udaé, przynajmniej mam na to ogromng nadzieje, spotka¢ z Wami
nie online, a offline. Zobaczymy, czy te plany wypalat i kiedy. Natomiast moim



matym marzeniem jest to, zeby w koncu zobaczy¢ Was na zywo na takim
wydarzeniu przez Wielkie W. Nie chce na razie zdradza¢ szczegdtéw, bo sami
jeszcze ich nie mamy az w takim stopniu zaawansowania. Natomiast mysle, Pawet,
ze sprobujemy, przynajmniej sprobujemy zrobi¢ cos, czego w Polsce dawno nie
byto.

[PAWEL] To juz zapoczatkowalismy. My jako iIMAD zawsze chcemy by¢ pierwsi,
wiec jako pierwsi tutaj z inicjatywa iMAD, taka bardzo mocno oddolng, gdzie u nas
kazdy ma gtos, czy jest to doradca klienta, czy dyrektor generalny,
zorganizowaliSmy juz pierwsze wydarzenie offline, gdzie zapraszaliSmy Was na
jedng z auli uniwersytetéw we Wroctawiu. Ja akurat stad sie wywodze, wiec tutaj
najtatwiej byto mi to zrobi¢. MieliSmy do dyspozycji fajng, Swietng aule na 300 oséb,
ktére byto to wydarzeniem offline'owym. ZaprosiliSmy do panelu rozméwcow,
tworcodw, zaprosilismy tworcow oprogramowania, nie tylko wiasnie tych artystow.
ZaprosiliSmy osoby z roznych dziatéw, tworcdw programowania Swifta. Wiec w tym
przypadku, jezeli o to chodzi, to ja podpisuje sie pod tymi dwoma rekami

i chciatbym, zebySmy razem z tobg, Krzysztof, takie wydarzenie zorganizowali,
zebysmy mogli porozmawia¢ z naszym fanbase'em, bo méwimy tutaj o Apple'u,
zebysmy mogli faktycznie, czy po konferencjach, czy po réznego rodzaju
wydarzeniach Apple'owych, mogli $miato porozmawiaé, zrobi¢ to w formacie paneli.
Abysmy po prostu mogli spotkaé sie, podyskutowac, wymieni¢ swoje
doswiadczenia a propos tego, co sie zadziato, tego, co sie moze zadzia¢ i jakie
bedzie to miato wptyw na codzienng prace badz po prostu daily using.

[KRZYSZTOF] Doktadnie i to tez niekoniecznie musicie teraz spodziewac sie, ze to
bedzie wiasnie w okolicach Apple Events. Moze tak, moze nie... To zalezy od
bardzo wielu czynnikdéw, natomiast okazji w roku, zeby to zorganizowac jest sporo

i ja pamietam jak iIMAD krakowski wtasnie te ponad 10 lat temu takie rzeczy jak
wspdlne ogladanie konferencji organizowat w tym salonie i przychodzito tam z 15
osoOb, ale wszyscy bawili sie fantastycznie, bo tak dziatajg te wtasnie mate grupy
fanow tych konkretnych rzeczy. Zawsze sie ze sobg dogadujg i przewaznie jest

o czym gadagd, takze zobaczymy. To na pewno jeden z takich wiekszych celéw

i w ktorym poktadam duzg nadzieje.

No ale o tym, o szczegotach to jeszcze przyjdzie nam moéwic blizej tego, jak to
skonkretyzujemy. Swojg drogg, w tym panelu pierwszym, o ktérym Pawet
wspomniat, brat udziat w roli eksperta Rafat Sobolewski, ktéry jest
wspodtzatozycielem podcastu, ktdrego wtasnie stuchacie — ,Bo czemu nie?”. W 2017



roku to z Rafatem startowatem to moje gadanie. Potem kazdy poszedt w swojg
strone, Rafat tez robi swoje rzeczy w podcastach, ja robie do dzisiaj ,Bo czemu
nie?”, takze kto wie moze jeszcze nasze gtosy przy okazji takiego wydarzenia sie
ponownie tym razem offline spotkajg miejmy nadzieje, ze to ja bede tym tgcznikiem
poniewaz wczesniej wiasnie nagrywatem réwniez z Rafatem podcasty, ktore
oczywiscie polecam, ale w tym momencie jezeli jestesmy juz tym razem to dlaczego
nie.

[PAWEL] Bo czemu nie?

[KRZYSZTOF] To jest piekna puenta. Pawet, bardzo Ci dziekuje za tak naprawde
tone inspiracji teraz. Mam nadzieje, ze tez tak to odbieracie. Trzymaijcie kciuki, bo
to tez nowy rozdziat dla mnie jako tworcy. Taki rozdziat, ktéry nie zostat w zaden
sposdb wymuszony, a tak naprawde byt takg naturalng ewolucjg drogi podcastu.

Jak wiecie, przeprowadzam po kazdym sezonie rozbudowane ankiety, ktére Wy
wypetniacie w setkach sztuk odpowiedzi, ze tak powiem, za co Wam bardzo
dziekuje. Tez przyczyniliscie sie do tej zmiany, do tego kierunku. Kierunku, ktéry ma
witasnie pokazac¢ utylitarno$¢ w takim codziennym zyciu, by¢ moze czasami bardzo
hermetycznych rozwigzan petnym, ale rozwigzan, ktore cos faktycznie zmieniajg, no
a nie tylko sg po prostu nowym kolorem iPhone’a, bo nowe kolory mamy co roku.

O szczegdtach bedziemy informowali zresztg na biezgco.

Ponad 20% z Was, drodzy stuchacze, tu tez odezwa do ludu, jeszcze nie
obserwuje na state tego podcastu, takze jezeli go lubicie, jezeli lubicie moje
gadanie, to wcisnijcie prosze odpowiedni przycisk w aplikacji, w ktorej
stuchacie, bo czemu nie, albo na YouTubie dajcie subskrypcje! Dzieki temu nic
Wam nie umknie, a mnie pomoze to walczy¢ z algorytmami platform
streamingowych.

Przypominam takze o newsletterze, do ktérego mozecie sie zapisac.

[KRZYSZTOF] Pawet, dziekuie.

[PAWEL] Dziekuje serdecznie.


https://boczemunie.pl/newsletter/

[MUZYKA]

Raz jeszcze, na koniec, Zeby nie umkneto. Przypominam, zostaw na Apple Podcasts
lub na Spotify takg liczbe gwiazdek, jakg uznasz za stosowna.

Do ustyszenia w kolejnym odcinku, a za dzi$ bardzo dziekuje.

[MUZYKA CICHNIE — KONIEC ODCINKA]


https://podcasts.apple.com/pl/podcast/bo-czemu-nie/id1329043441
https://open.spotify.com/show/2xDQmrtS84b1SHpfnhRti1

