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TRANSKRYPT ODCINKA

Robo-doradca fanek technologii

Partnerami tego podcastu sg: iDream.pl oraz Pancernik.eu — wspétprace pfatne.

Partnerem odcinka zostat Finax — robo-doradca inwestycyjny, dzieki ktéremu swojg
pasje do technologii mozesz takze ulokowa¢ w OIPE, dbajgc o swojg europejska
emeryture. Wspétpraca ptfatna.

Przedstawione tresci nie stanowig porady inwestycyjnej. Ryzyko podjetych
przez siebie dziatan w zakresie inwestowania bierzecie na siebie. Pamietajcie
— inwestowanie jest proste, ale nie jest fatwe i wigze sie z ryzykiem.

[MUZYKA]

Tu Krzysztof Kotfacz, a ty stuchasz wfasnie podcastu, ,,Bo czemu nie?”.
Ustyszysz w nim o technologiach, ktore nas otaczaja i nas w tych
technologiach zanurzonych. Sprawdzam, pytam i podpowiadam jak korzystac¢
z nich tak, aby to one stuzyly nam, a nie my im.

Prosze, zostaw opinie na Apple Podcasts lub na Spotify. Twoj glos ma znaczenie!

Zaczynamy.

[MUZYKA CICHNIE]

[KRZYSZTOF] Czotem Moi Drodzy, w imieniu swoim i Finax witam Was bardzo
serdecznie w kolejnym odcinku, ktéry realizujemy wspdlnie, aby ponownie odstonié
nieco finansowych kulis, takze tych w oku technologicznych spétek, a dzi$
szczegolnie w kontekscie Was, drogie Panie, bo to Wasze swieto. Pomyslelismy,

ze skoro mamy dzi$ Dzien Kobiet, to fajnie bedzie rowniez pokazaé te perspektywe
wiasnie kobiecg na inwestowanie ogétem, a wiem, ze wsrdd moich stuchaczy

i stuchaczek nie brakuje. Takze tej drugiej grupy bardzo Was, drogie Panie, prosze,
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zebyscie daty znac, czy taki odcinek przypadt Wam do gustu i takie ujecie tematu.
Mam nadzieje, ze podotamy razem z mojg goscinig, ktérg za chwile Wam
przedstawie. Zanim jednak to, to przypomne, ze wszelkie linki do osob, rzeczy

i innych odcinkéw realizowanych takze wspdlnie z Finansem znajdziecie w opisie
tego odcinka. Gtownie zachecam do tego, zeby postuchac sobie rozmdw

w odcinkach z numerem 418, 423 i 428 poswieconych kolejno NVIDII, Apple

i Amazonowi jako spotkom technologicznym, bo pewnie to Was bedzie
interesowato.

A moim i Waszym gosciem jest dzisiaj tutaj nowy gtos Finaxa, oczywiscie nowy
w ramach tego podcastu, Klaudia Sibielak. Czes¢ Klaudial!

[KLAUDIA] Czes¢, bardzo mi mito i dzieki za zaproszenie.

[KRZYSZTOF] Klaudia, na poczatek bardzo Cie poprosze, zeby$s powiedziata
swoimi stowami, kim w Finax jeste$, czym sie zajmujesz, bo tutaj recytowanie
oczywiscie stanowisk nigdy dobrze sie nie konczy, wiec kim jest Klaudia w Finax?

[KLAUDIA] Jasne. Co do tego stanowiska mozemy sprobowaé oczywiscie oficjalnie
jestem koordynatorkag oddziatu i project managerka. Ale to oczywiscie brzmi dosy¢
szeroko. A czym tak naprawde sie zajmuje? Wiec tak, po pierwsze koordynuje
nasze projekty. Sg to projekty bardzo rézne, zaréwno jesli chodzi o wdrazanie
nowych projektdw, wspétpracy miedzynarodowe, ale tez inicjatywy edukacyjne.

Takze mamy tutaj catg game naszych dziatan. Jest to definitywnie praca, ktéra jest
bardzo urozmaicona, bardzo dynamiczna, ciekawa, no i dziata w pewnym sensie na
styku produktu, proceséw i ludzi, i naszych odbiorcow.

[KRZYSZTOF] Ja sie szczegodlnie ciesze z tego, ze jestes$ tutaj gtosem wiasnie
kobiet w tym podcascie w kontekscie finansowym, takze moich stuchaczek,

bo bardzo trudno jest dzisiaj, oczywiscie mozemy to zaraz odczarowadé, ale to tylko
moje zdanie, znalez¢ tutaj wtasnie goscia, ktory bytby odpowiedni, zeby w tej
tematyce sie wypowiedzie¢. Wiec dlaczego finanse u Ciebie, Klaudia? Dlaczego

ta Sciezka?

[KLAUDIA] Wiesz co, ja mysle, ze to jest potaczenie tak naprawde kilku czynnikéw.
Po pierwsze oczywiscie tak bardzo personalnie. Mysle, ze to byt taki aspekt,
w ktérym dobrze mi szto i tu musze przyznaé, ze zawdzieczam to bardzo mocno



moim rodzicom. Z domu wyniostam bardzo dobre nawyki finansowe, zaréwno jezeli
chodzi o oszczedzanie, jak i pomnazanie srodkow, takie zarzadzanie pieniedzmi.
Takze przyznam, ze tutaj miatam solidne podstawy, ktére jednak sg do nadrobienia,
o czym mam nadzieje, ze przekonacie sie w dalszej czesci tego odcinka. Ale tez
zwrdcitam uwage na to, ze tak naprawde te pienigdze, my czesto kojarzymy je tylko
i wytacznie z takim bardzo powierzchownym wymiarem materialnym.

Ale w dzisiejszych czasach pienigdze to niezaleznos¢, pienigdze to poczucie
bezpieczenstwa, pienigdze to mozliwosé wyboru, tego jak my chcemy zy¢, gdzie
chcemy zy¢, ile chcemy pracowaé, co robi¢ ze swoim czasem. Takze te pienigdze
sg w pewnego rodzaju tylko srodkiem do osiggania naszych celdéw, srodkiem, ktore
moga nam je znaczaco utatwié albo wrecz uniemozliwi¢. | wtasnie to wydaje mi sie
w finansach tak pociagajace.

A kolejny aspekt i to juz mysle, ze taki bardziej szeroki, to to jak duzg potrzebe
widze zaréwno na naszym rodzimym rynku, jak i ogdlnie na $wiecie. Ten poziom
kompetencji finansowych jest w Polsce bardzo niski. My to widzimy na przyktad
dzieki badaniu, ktore przeprowadzamy co kwartat, Financial Wellness Index,

w ktéorym badamy dobrostan finansowy Polakéw. | jak wynika z tego badania, my
mamy ten nasz indeks, w ktérym maksymalny poziom to 100 punktéw, minimalny to
0. Te odczyty ksztattujg sie na poziomie okoto 46 na 100, czyli to jest znacznie
ponizej tego, co definiowalibysmy jako komfort finansowy, to sobie przyjmujemy
tutaj takg granice 70 punktéw. Wiemy, ze bardzo duzo oséb odczuwa wysoki stres
zwigzany z finansami i negatywnie ocenia swojg sytuacje finansowa. Takze to jest
cos, za czym zalezato mi, zeby zmieni¢, bo mam poczucie, ze zmiana tego, w jaki
sposdb my zarzgdzamy swoimi finansami, jakie my podejscie do pieniedzy, tego,
jak sobie z tym radzimy, moze naprawde najbardziej wymiernie przetozy¢ sie na
jakos¢ naszego zycia.

A kolejnym aspektem jest to, ze niestety, ale nieco gorsze wyniki w zakresie tego
dobrostanu finansowego odczuwajg kobiety.

[KRZYSZTOF] Przecinek tutaj postawie, bo mysle, ze to dobry moment. | dopytam,
bo powiedziatas zupetnie transparentnie o tych swoich kulisach, czyli to,

ze zawdzieczasz sporo rodzicom. To oczywiscie super i mysle, ze tutaj wiele osdb,
nie tylko kobiet oczywiscie, moze ci troche zazdrosci¢. Ale dodatas rowniez po
przecinku sama, ze mozna to wszystko nadrobi¢, za co pociggne Cie oczywiscie za
jezyk w dalszej czesci tego odcinka. Natomiast teraz to, co mi tutaj rezonuje



w Twojej opowiesci o sobie, to jest przede wszystkim ta swego rodzaju misyjnosc.
W sensie ty chyba dobrze sie czujesz jako osoba, ktéra dzieli sie wiedza.

To oczywiscie bardzo dobra cecha, bo stychaé tez tutaj ogromng pokore u ciebie,
ale mysle, ze rownie rzadko spotykana, gdybysmy robili inne badania na temat tego,
ile Polacy faktycznie o tych finansach wiedzga, a na ile oceniaja, ze wiedzg te swoje
kompetencje, bo to chyba dwie rézne rzeczy.

[KLAUDIA] To prawda. Mysle, ze to, co tez wytania nam sie z licznych badan, to to,
ze ten problem, jesli chodzi o naszg edukacje finansowa, jest po prostu systemowy.
To znaczy, to nie jest kwestia bteddéw czy zaniedban kazdego z nas. To jest tez
problem szerszy. To nie jest wytgcznie wina jednej czy drugiej osoby, ktéra sobie

z tymi pieniedzmi nie radzi. Naszym zdaniem kluczowe, naszym tutaj mowie jako
nasz - Finax, ale tez mysle, ze jest to pewien kompromis wsrdéd ekspertéw
finansowych, ten problem warto bytoby zaadresowac juz na poziomie edukaciji
szkolne;.

Natomiast poniewaz obecnie, pomimo tego, ze rézne dziatania sg promowane

w tym aspekcie, nie mamy kompleksowej edukacji finansowej na poziomie
szkolnym, a nie oczekujemy przeciez tylko i wytgcznie od studentéw studiow
finansowych czy ekonomicznych, ze beda sobie z tymi pieniedzmi radzi¢, jest to
pewnego rodzaju podstawowa umiejetnosé. Dlatego szczegdlng wage przyktadamy
witasnie do tego, zeby te podstawowg wiedze, podstawowe umiejetnosci dotyczace
pieniedzy wyposazy¢ zarbwno miodych ludzi, jak i tych, ktérzy ten czas szkolny
majg juz dawno za sobg, ale po prostu nie wyniesli ze szkoty tych podstaw.

[KRZYSZTOF] Bo tak jak méwisz o tej szkole, to sobie wyobrazam, ze to jest
faktycznie taki argument, ktéry pada w kazdej rozmowie o finansach w tym kraju.

W sensie, jak juz trzeba zaprosi¢ ekspertéw, zeby sie usiedli w panelu, to zawsze
przynajmniej dwéch w tym panelu znajdzie sie na pieciu takich, ktérzy powiedzg, ze
winna jest edukacja, a wtasciwie to jej brak, to mozna sie rozejs¢. | wiadomo, ze tak
nie jest, ze tylko ten brak edukacji wtasciwie jest tutaj winowajcg, a z drugiej strony,
jezeli ustawowo, pomimo wielkich i czestych pielgrzymek wszelkiego rodzaju
influenceréw finansowych z dobrej strony i z tej gorszej i wszystkich, ktérym by na
tym miato zaleze¢, do ministerstwa nic sie nie zmienia, no ale moze sie zmienia¢
réwniez po stronie tychze instytucji czy pojedynczych oséb. Wiec mysle, ze tutaj tez
warto powiedzie¢, ze okej, w Polsce to systemowo jest problem, ale réwniez

w Polsce, po drugiej stronie barykady, sg podmioty, osoby prywatne, ktore chetnie



te wiedze dostarczajg, dzielg sie nig. Tu chyba tez jestesmy dosy¢ wyjatkowi. Fajnie,
zeby to byta wieksza skala, ale mysle, ze powinnismy to tez docenic.

[KLAUDIA] Jasne. Ja mysle, ze w ogodle warto tutaj w pewnym sensie odwotac sie
troche do wtasnej sprawczosci, zarowno na poziomie instytucji finansowych,

jak i na poziomie obywatelki i obywateli, abysmy wzieli te swojg przysztosé

i te umiejetnosci finansowe we wiasne rece. Oczywiscie idealng sytuacjg bytoby,
gdybysmy mogli wychodzi¢ z tymi umiejetnosciami i juz dostawac je, ze tak
powiem, w pakiecie w dorostos¢. Ale nikt tak naprawde tego nie zmieni, jezeli nie
wezmiemy tego we wtasne rece. | w dzisiejszych czasach to jest ogromna zaleta.
Mamy dostep do naprawde szerokiej wiedzy finansowej za darmo w internecie.

Duzo wiekszym problemem niz brak tej dostepnosci i z pewnego rodzaju filtrowanie,
czego tez trzeba sie nauczy¢, bo tych wiadomosci jest czasem wrecz za duzo.
Mozemy zgubi¢ sie w chaosie réznego rodzaju narracji i niesprawdzonych
informacji, ale my mamy do tej wiedzy dostep i jezeli odpowiednio przefiltrujemy
sobie, sprawdzimy, bedziemy polegac¢ na szanowanych zrédtach, na takich, ktorym
mozemy zaufaé, to mamy spory potencjat, zeby samemu te podstawy, ze tak
powiem, ogarna¢. Ale tez przyznam, ze czesto wydaje sie to takim straszakiem jako
taki bardzo szeroki przedmiot, nad ktérym trzeba naprawde spedzi¢ bardzo duzo
czasu i ktory jest bardzo trudny. Uwazam, ze nie ma co odbiera¢ oczywiscie
pewnego rodzaju wagi tej nauce. To znaczy oczywiscie warto mie¢ tutaj te kwestie
bardzo jasne. Natomiast my nie musimy by¢ ekspertami finansowymi. Nikt nie
oczekuje od nas i nie potrzebujemy wrecz wiedzy na poziomie finansisty, aby méc
dobrze zarzadzaé swoimi pieniedzmi i inwestowac.

[KRZYSZTOF] Bardzo dobrze spuentowatas ten temat i mysle, ze mozemy przejsé
do danych, bo kiedy widze sobie takie zdanie, a ono sie pojawia w waszych
raportach, niestety z kwartatu na kwartat, tylko tutaj sie zmienia ten odsetek.
Ostatni, na ktéry trafitem, co dziesigta Polka nie wie, czy ma oszczednosci.
Jestesmy dzisiaj w odcinku dla pan, wiec dlatego celowo to zdanie sobie
wytowitem, natomiast mysle, ze u mezczyzn nie jest duzo lepiej i wiesz, nie wie,

to mnie tutaj troche przeraza, bo co innego mie¢ je na niskim poziomie to jasne i po
prostu nie wiedzie¢ co dalej z tym zrobié, albo miec je i nie wiedzie¢ jak je dalej
pokierowaé, jak nimi dalej pokierowac. | tutaj najczesciej sie dzieje tak, ze jak my nie
wiemy jak nimi pokierowac, to konsumpcjonizm wie o tym doskonale.

No i generalnie bardzo szybko tych oszczednosci naszych ubywa, zwtaszcza

w naszej bance technologicznej. To tutaj jest mysle, ze do potegi drugiej



podniesione. No wiasnie, czy tak naprawde jest Klaudia, ze faktycznie to nie wiem
jest i pojawia sie u Was wsréd ankietowanych?

[KLAUDIA] Niestety to nie wiem rowniez sie pojawia. Tutaj mozemy tylko i wytgcznie
mie¢ swoje hipotezy jak interpretowac takie deklaracje. Na pewno to co jestesSmy

w stanie zidentyfikowac to, ze nadal czesto pojawia sie taka sytuacja, ze w zwigzku
to jedna osoba odpowiada za finanse, podczas gdy druga nie jest Swiadoma tego
co sie z tymi srodkami dzieje. Nie wie w jaki sposéb one sg zarzadzane, ale tez nie
wie ile wiasciwie jest i nie do konca rozumie te procesy. To jest sytuacja, co do
ktérej my zdecydowanie radzimy, aby jednak obie strony, nawet jezeli jedna jest,
nazwijmy to domowym menedzerem pieniedzy, aby obie strony byly Swiadome co
sie z tym dzieje.

Zaréwno ze wzgledu na to, zeby kazda z tych oséb miata pewnego rodzaju
niezalezno$é, pewnego rodzaju swiadomosé finansowa, ale tez to jest bardzo
istotne w przypadku wszelkiego rodzaju nieprzewidzianych zdarzen, kiedy jedna

z tych dwéch oséb po prostu nie moze dtuzej zarzadzaé tymi pieniedzmi ze wzgledu
czy to na jakie$ negatywne konsekwencje chordb czy ostatecznos$é. Takze tutaj na
pewno to jest kwestia, nad ktdérg warto pracowac, ale to, zeby nie zabrzmiato tez
tak pesymistycznie, to co nas bardzo cieszy, to ze ta Swiadomos$¢ finansowa coraz
bardziej rosnie. Wida¢ to zaréwno jesli chodzi o kobiety, ktdére coraz czesciej
inwestujg i coraz czesciej poszerzajg swojg wiedze finansowg i umiejetnosci.

| to co tez tutaj widzimy to to, ze te finanse wsrdd kobiet przestajg by¢ pewnego
rodzaju tabu i zaczynajg by¢ tez kolejnym tematem, o ktérym rozmawia sie nawet
wsrod kolezanek tak samo jak o zupetnie innych aspektach czy zainteresowaniach.
Ale tez, ze mtodzi ludzie coraz czesciej interesujg sie finansami i to wtasnie mtodzi
ludzie coraz czesciej inwestuja.

[KRZYSZTOF] Powiedziatas, ze tutaj to wszystko zmierza w lepszym kierunku,
przynajmniej w ostatnich latach. Mysle, ze tez w kontekscie technologii ona ma tutaj
znaczenie, zwfaszcza na rynku polskim. bo wy jestescie akurat robo-doradca,

ale sg tez inne podmioty, ktére cho¢by w ramach swoich aplikacji mobilnych, ktére
sg w Polsce szalenie popularne, w ogéle mBanking, nie mowie nawet

o ptatnosciach zblizeniowych, ale ogdlnie o tej bankowosci mobilnej czy
internetowej, no to u nas jest to bardzo rozszerzone. Inwestowanie rowniez juz temu
doréwnato, wiec w ramach tychze miejsc, gdzie i tak ta nasza uwaga jest

w dzisiejszych czasach tapana, negatywnie, nie negatywnie, nie oceniam tego

w tym momencie, traktuje to jako szanse, ktorg wydaje sie rynek finansowy coraz
bardziej w Polsce wykorzystywac, szanse na dotarcie z tymi tresciami, ktore nie



tylko zachecajg do zainwestowania, zatozenia konta i odebrania tam jakiej$ premii,
bo wiadomo, to jest interes kazdego podmiotu finansowego, ale do tego, zeby sie
najpierw dowiedzie¢, po co w ogodle ja bym to miat robic i czego ja nie wiem,

na przyktad. | mysle sobie, ze to jest tez swego rodzaju przywilej, ze my ten kanat
dotarcia, ten najtatwiejszy, czyli apke po prostu na telefonie, mozemy, o ile
oczywiscie chcemy, z poziomu instytucji tej czy innej, wykorzystac¢ do tego, zeby te
wiedze szerzyc.

[KLAUDIA] Jak najbardziej, chociaz dotknate$ tutaj bardzo ciekawiej kwestii, to
znaczy tego, w jaki sposéb ta dostepnosc inwestycji dla kazdego z nas, fakt, ze jest
ona duzo wieksza niz jeszcze kilka, kilkanascie lat temu, méwigc juz o latach
osiemdziesigtych czy siedemdziesigtych, jest bardzo powszechna. W jaki sposdb
ona wptywa na nasze decyzje inwestycyjne? To znaczy, czy to dobrze, czy nie,

ze my mamy te dostepnosé? Bo méwimy tutaj o edukaciji finansowej w aplikacjach

i oczywiscie dostep do takiej edukacji, zwtaszcza prowadzonej przez ekspertow,
jest bardzo cenny, ale mysle, ze niestety kiedy méwimy o aplikacjach do
inwestowania, to bardzo czesto ten aspekt edukacyjny jest nieco pomijany, bardziej
koncentrujemy sie na tej szybkiej dostepnosci inwestowania.

| tu mamy pewnego rodzaju paradoks, bo z jednej strony to, ze my mamy
mozliwos¢ zeby inwestowaé, to bardzo dobra wiadomosc. Te inwestycje sg

w pewien sposob demokratyzowane, to znaczy my nie musimy juz posiadaé
ogromnej wiedzy, nie musimy posiada¢ ogromnych srodkdéw, czy i$¢ stacjonarnie
do maklera, aby przeprowadzi¢ jakie$ transakcje finansowe.

[KRZYSZTOF] Przez telefon.

[KLAUDIA] Doktadnie tak, ale ma to tez swojg niestety ciemng strone. To znaczy my
duzo czesciej mozemy podejmowac te decyzje impulsywnie, bardzo szybko, bez
odpowiedniej edukaciji i wiedzy. | tutaj takie dwie kwestie, co do ktérych mysle, ze
warto sie odniesé. Po pierwsze, warto pamietac, ze to, ze mamy tak szybki dostep
do tych inwestycji nie oznacza, ze warto inwestowac w rzeczy, ktérych nie do konca
rozumiemy. | mimo, ze teoretycznie my jesteSmy w stanie zainwestowac¢ w kilka
klikow, warto poswieci¢ jednak chociaz chwila. Warto tez po prostu zawsze
rozumiec to, co sie inwestuje.

A drugi aspekt, kiedy mowimy juz stricte o aplikacjach do inwestowania, to warto
mie¢ na uwadze, ze my zyjemy obecnie w ekonomii uwagi. Ta nasza uwaga jest



bardzo cennym towarem. Kiedy wybieramy aplikacje, warto zwréci¢ uwage na to,
czy ona jest zaprojektowana z myslg o wynikach, o rezultacie tego, jak bedziemy
inwestowac. Czy moze jest ona zaprojektowana z myslg o naszym zaangazowaniu,
o stymulowaniu nas, dostarczaniu kolejnych bodzZzcow, tak zebysmy my jak
najczesciej dokonywali transakciji, ktére moga powodowac zysk dla dostawcy danej
aplikacji, albo moze dtuzszy czas spedzenia w tej aplikacji, czestsze jej otwieranie.
Dotrze¢ tez do tego, co tak naprawde nie jest widoczne na pierwszy rzut oka,

a moze wskazywac na to, czy faktycznie korzystajac z tej aplikacji osiagniemy
rezultaty, ktére chcielibysmy osiggnac, czy moze jest to po prostu pewnego rodzaju
aplikacja, ktéra nas wcigga, ktéra wydaje sie ekscytujgca, ale juz niekoniecznie
przetozy sie faktycznie na rezultaty finansowe.

[KRZYSZTOF] Jasne, ze mdgtbym tutaj wymieni¢ co najmniej ze trzy, ktére sa po tej
stronie barykady nie dostarczajgcej Why?, ale dostarczajgcej ile? How much?

| najlepiej na jutro. Tego zysku bedzie. Oczywiscie tego nie zrobie. Natomiast jezeli
chodzi o to, co méwisz, to tak, nie ma sie co czarowac. Rynek finansowy, tak jak
kazdy inny rynek, jest tez nastawiony na zysk podmiotéw, ktére na nim dziataja.

Bardzo Ci dziekuje za to, ze powiedziatas w ogdle o tych dwdch stronach barykady,
bo rzeczywiscie tutaj bywa réwniez nad Wistg. Natomiast ja bym sie chciat
rozprawi¢, albo przynajmniej sprébowaé rozprawi¢ z takim mitem, ze Wy, drogie
Panie wtasnie, moze czesto faktycznie jest tak, Wasze badania to pokazuijg, ze ta
strona, ktéra nie zajmuje sie finansami, a chyba jest tak, ze w Polsce niestety nadal
jest to mezczyzna w zwigzku, chyba, ze sie myle, to mnie zaraz poprawisz, no to
jezeli ta druga strona bardzo czesto nie wie, gdzie te pienigdze sa, ile ich jest i kiedy
je mozna w ogéle uwolni¢, no to czy jest w takim razie tak, ze to oznacza, iz kobiety
nie chca sie tego dowiadywag, albo nie wiedzg, gdzie sie moga tego dowiadywac,

a moze po prostu nie chcg, bojg sie inwestowad. Jak to jest? Czy to jest dalej, czy
to jest w ogole mit? Czy tak faktycznie jest i co mozemy z tym zrobi¢? Szerokie
pytanie, wiem, ale musze je zadaé, bo to chyba odpowiednie miejsce.

[KLAUDIA] Wiec mamy tutaj tak naprawde bardzo duzo watkéw. Jesli chodzi o to,
jak inwestujg kobiety w poréwnaniu z mezczyznami, to to, co méwig nam badania.
Te badania, wyniki odrobine sie réznig w zakresie proporcji, ale te prawidtowosci,
ktdre mozemy z nich wyciagna¢ sa jasne. Kobiety rzadziej przeprowadzajg réznego
rodzaju transakcje i nie chodzi mi tutaj juz stricte o fakt, ze kobiety rzadziej
inwestujg, ale kobiety, ktore inwestujg wykonujg transakcje na gietdzie rzadzie;.
Rzadziej sprzedajg, rzadziej kupujg nowe instrumenty finansowe, podejmuja mniej



impulsywnych decyzji, czyli duzo czesciej trzymajag sie strategii. | to jest takie
bardzo charakterystyczne dla kobiet, ze wtasnie duzo rzadziej inwestujg, ale duzo
czesciej tez majg te bariere, tutaj ona jest dosyC jasno zidentyfikowana, ze majg
potrzebe doktadnego zrozumienia w co inwestuja. | to znowu ma swoje blaski

i cienie, bo z jednej strony to, o czym juz wspominatam, ze warto rozumiec, trzeba
rozumie¢ to, w co sie inwestuje. Kobiety rozumiejg to az za dobrze. Chca
catosciowo rozumie¢ to, w co sie angazujg. To jest bardzo duzy plus, bo kiedy juz
wiedzg, co chcg zrobi¢, wyznaczajg sobie strategie i wytrwale sie jej trzymajag, nie
potrzebujg spekulowaé, co chwile nie ulegajg tak bardzo emocjom, czesciej
trzymajg sie strategii, ktére raz obraty. Ale zeby te strategie podjac¢, najczesciej
schodzi im z tym troche wiecej czasu. No i wtasnie tutaj mamy putapke tego
podejscia, bo gdzie$ tam czasem pojawia sie ten problem ze zbalansowaniem tego,
w ktéorym momencie jest idealny moment, aby zacza¢ inwestowac.

Duzo czesciej kobiety widzg go duzo dalej. Wprowadzamy sie tutaj w takg putapke
tej pewnego rodzaju pasywnosci, to znaczy mamy za mato czasu na to, zeby sie
dowiedzie¢ kolejnych rzeczy, albo jesteSmy przyttoczone tym nadmiarem informac;ji
i te decyzje o podejmowaniu juz jakichs okreslonych dziatan finansowych
odktadamy, ale oczywiscie mamy tutaj oczywiscie przeciwwage w postaci
podejmowania tych decyzji w przypadku mezczyzn czesciej bardzo szybko, bez
dokfadnego rozumienia, co my tak naprawde wrzucamy nasze pienigdze.

Wiec tutaj to jest mysle taka bardzo wyrazna réznica pomiedzy mezczyznami
i kobietami. Czyli mamy tutaj z jednej strony plus, bo unikamy tej impulsywnosci,
z drugiej strony czasami odktadamy to nasze inwestowanie zupetnie niepotrzebnie.

[KRZYSZTOF] No a z drugiej strony, jak sobie patrze na przyktad na nas, mezczyzn,
to my tez bardzo czesto impulsywnie wchodzimy w cos$, ale wtasnie mamy problem
z tym dtugim horyzontem, zeby przy strategii albo wiasciwie jej braku bardzo czesto
wytrwac. No i tak skaczac kwiatka na kwiatek nawet duzymi kwotami moze sie
okazac, chyba ze sie myle, ze dtugofalowo osiggamy nizsze wyniki niz na przyktad
kobiety, ktore inwestujg z opdznionym zaptonem, ze tak powiem, ale za to juz

z konkretng strategia na dtugi horyzont i sie tej strategii trzymajac, co do zasady
inwestujgc zatézmy réwniez nie niskg kwote, ale podobng do tego szablonu
mezczyzny, ktérego przed chwilg przedstawitem, moga w dtugim horyzoncie lepiej
na tym wyjsé. Chyba, ze sie myle, ale tak na logike.



[KLAUDIA] Tych badan nie mamy tutaj jeszcze az tak duzo. Nadal sg one bardzo
wybiorcze, ale faktycznie z tych badan wynika, ze czesto jest taka drobna przewaga
kobiet, jesli chodzi o wyniki inwestycyjne w analizowanych okresach.

[KRZYSZTOF] To nie jest bardzo duza przewaga, ale to jednak bardzo mocno
rozwala nam ten mit, ze kobiety nie moga. Takze mysle, ze jest to bardzo pozytywne
i motywujace. Tez sie mamy czego od Was uczy¢. Tak zyciowo zabrzmiatem, ale tak
jest.

[KLAUDIA] My tez widzimy, to juz nie jesli chodzi o badania, ale nasze dane
dotyczagce naszych klientéw w Finax. Widzimy, ze kobiety majg ten horyzont
inwestycyjny deklarowany minimalnie dtuzszy. To nie sg duze réznice, dlatego ze co
do zasady Finax skupia sie na inwestowaniu dtugoterminowym, wiec tutaj trudno
bytoby nam zobaczy¢ to w takiej szerszej skali. ale faktycznie te horyzonty
inwestycyjne sg minimalnie dtuzsze. Natomiast to, co tez widzimy bardzo wyraznie,
to duzo wieksze zainteresowanie kobiet produktami emerytalnymi. Widac,

ze ta kwestia emerytury jest dla kobiet duzo bardziej palgca. To tez wynika

z racjonalnych czynnikédw. To znaczy wiemy, ze ta sytuacja emerytalna kobiet,
zaréwno jesli chodzi o sytuacje obecng, jak i o jej prognozy, sg jeszcze gorsze niz

w przypadku mezczyzn, bo juz teraz ta emerytura kobiet przecietna w gospodarce
to jest okoto 1 trzeciej mniej niz przecietna emerytura mezczyzn. Kobiety czesciej
majg przerwy od pracy, czy to ze wzgledu na opieke, czy to ze wzgledu na
chociazby cigze. kobiety majg nizszy wiek emerytalny, przez co, co do zasady, jezeli
korzystamy z tych przejscia na emeryture juz przy osiggnieciu wieku emerytalnego,
no to ta uzbierana przez nas kwota w okresie od ptacenia sktadek jest nizsza.

No i zyjemy tez statystycznie dtuzej, wiec te srodki, ktore zbieramy na wtasna reke,
musimy potem rozdysponowaé na troche dtuzszy okres.

Takze mysle, ze kobiety sg coraz bardziej tego $wiadome i bardzo czesto,
zdecydowanie czesciej niz mezczyzni interesujg sie zarbwno OIPE, czyli Europejska
Emeryturg w Finax, jak i klasycznym inwestowaniem jeszcze poza limitem OIPE po
prostu na emeryture.

[KRZYSZTOF] Wroce do praktycznej czesci tej mysli, ktorg tutaj nam zostawitas
przy samym poczatku, czyli tego braku wiedzy co sie stanie gdy. No i oczywiscie to
gdy moze by¢ albo tym najbardziej czarnym scenariuszem, czyli Smiercig kogos

w rodzinie, A moze by¢ nieco Izejszym. | ja na przyktad moge powiedzied,

ze faktycznie jest tak, ze nawet kiedy wsrod znajomych my rozmawiamy z moja
zong o tym, ze posiadamy czerwong teczke, o tym zresztg byt odcinek, link do



niego w opisie aktualnie stuchanego Wam zostawie, posiadamy czerwong teczke,
posiadamy spisane testamenty i to jeszcze na grubo przed trzydziestkg, wtedy to
zrobilismy. Posiadamy spisang strategie inwestycyjng, ale tez instrukcje
objasniajgca, gdzie co jest i jak bedzie przebiegata tegoz sukcesja dalej, gdyby sie
wydarzyty scenariusze ABCD. To caty czas jest w kategoriach, Klaudia, traktowane
kosmitow. W sensie naprawde zielone ufoludki na planete przyleciaty i opowiadajg
jakie$ bzdury totalne albo sobie uroili. | ja sie zastanawiam, jak my to mozemy
odczarowaé, zeby to juz nie byto wydarzenie pokroju taka rozmowa, wydarzenie
pokroju lgdowania UFO, tylko wydarzenie pokroju, ok, to pokaz nam jak to
zrobiliscie, ok, to powiedz nam jaki jest pierwszy krok, bo to brzmi absurdalnie, ale
ciekawie jednakowoz. To jest mysle tez ta narracja, ktorej brakuje, u podstaw
zupetnie.

[KLAUDIA] Tak, mysle, ze tu bardzo waznym aspektem jest po prostu odczarowanie
samego tematu finansow jako takiego tabu. | mysle, ze to zarowno w tym zakresie
powinnismy pracowac¢ nad tym my wszyscy, jak i mozna to wspiera¢ regulacjami.
Warto, zebysmy przestali traktowac finanse jako wtasnie powdd albo do wstydu,
albo powdd do pewnego rodzaju moze obawiania sie tego, co ktos o nas pomysili.
Bo tutaj bardzo czesto okazuje sie, ze ten temat finanséw nie tylko jest tabu na taka
szerszg skale, to znaczy nie chodzi tylko o to, ze my boimy sie méwic publicznie

o swoich pienigdzach, ale tez krepujemy sie rozmawia¢ na ten temat z przyjaciétmi,
z rodzing, czy nawet wiasnie z partnerem czy z partnerka.

Takze odczarowanie tego tematu jest po prostu kluczowe. Jedna z takich ciekawych
regulacji, ktore moga tez przynies¢ korzys¢ w tej rozmowie o pienigdzach, to tak
proste rozwigzanie i wydawatoby sie troche z pokrewnej dziedziny, bo prawa pracy

i z kwestii zarobkowych, jak publikowanie widetek w ogtoszeniach o prace. To jest,
rozmawia sie o tym gtdwnie ze wzgledu na wydajnosé proceséw rekrutacyjnych,
uczciwe podejscie do potencjalnego pracownika i mysle, ze to jak najbardziej jest
istotna kwestia, ale warto pamietac, ze tego rodzaju dziatania wptywajg tez na to,

ze my czesciej, duzo tatwiej przychodzi nam rozmawianie o konkretnych kwotach

i 0 konkretnych dziataniach, jakie podejmujemy.

Takze to, do czego bym zachecata, to faktycznie rozmawianie o tych pienigdzach,
troche przetamywanie tych lodéw w tym, jak my rozmawiamy. W zwigzku, mysle,

ze bardzo fajnie jest, zwtaszcza jezeli te swoje finanse prowadzi sie razem juz jako
gospodarstwo domowe, warto rozmawiac o tych kwestiach, zaréwno jesli chodzi

o nasze biezgce finanse, jak i jesli chodzi o przysztosé, o cele, takze te finansowe.



| niekoniecznie musimy zaczyna¢ od bardzo gtebokich tematdéw, nie musimy
zaczynaé od takiej naprawde zaawansowanej edukacji, nie musimy zaczyna¢ od
ujawniania wszystkiego, czego jeszcze sie krepujemy, ale zacznijmy od tych
niewielkich kwestii. Zacznijmy od zastanawiania sie, porozmawiania z bliskg osobg
o tym, co ona robi z oszczednosciami, jak zarzadza swoim budzetem. Od takich
kwestii, ktore naprawde nie sg dla nas az tak wrazliwe, tak delikatne, a jednak zeby
oswoic¢ ten temat pieniedzy i zeby przestato to by¢ po prostu naszym tabu.

[KRZYSZTOF] | tez planujmy wspdlnie budzet generalnie, mysle zwigzkowy,
rodzinny, tak zwat firmowy, jak kto$ jest tez w ten sposdb powigzany, bo zadanie
pytania, czy w ramach budzetu na przyszlty miesigc jest co$, co chciatbys,
chciataby$ ujg¢, nie kosztuje za wiele, choé oczywiscie mentalnie moze byé
wyzwaniem, to jasne, sama zresztg o tym powiedziatas.

Natomiast gdy juz zrobimy raz, to z doswiadczenia wiem, ze potem jest kazdy
kolejny tatwiejszy i staje sie to po prostu rutyng. Zadaniem, przed ktérym zawsze
dwdjka osodb siada przy koncu miesigca, planujac kolejny i zadaniem, ktére tez od
razu daje odpowiedzi na pytania, ktore gdyby nie zostaty odpowiedziane teraz,

to w przysztosci mogtyby nie tyle, ze by¢ trudniejsze znalezienie odpowiedzi na nie,
ale mogtoby tez mie¢ to duzo gorsze skutki. Wiec tak jakby z mojego
doswiadczenia moge jeszcze dopowiedziec.

[KLAUDIA] Doktadnie tak. Ja mam tez poczucie, ze bardzo czesto my w naszej
gtowie staramy sie odseparowaé temat finanséw od emociji, jakby w ogodle to byto
mozliwe. To znaczy, kiedy rozmawiamy o pienigdzach, kiedy juz mamy zajgc¢ sie tym
tematem pieniedzy, to wydaje nam sie, ze powinnismy rozmawiac o liczbach i ze te
emocje albo nie grajg roli, albo nie powinny jej odgrywaé. Tymczasem, o ile
faktycznie emocje sg wrogiem inwestowania, o tyle po prostu musimy byé¢
Swiadomi, jak duzg role wszelkiego rodzaju emocje i w ogdle nasza psychika
odkrywa w tym przypadku.

Uwazam, ze powinnisSmy oswajac sie troche tez z tym, ze to moze by¢ temat, ktéry
przysparza nam zmartwien, gdzie czegos sie boimy, czyms sie ekscytujemy, mamy
troche niepewnosci. Nawet jezeli chodzi o te nasze rozmowy, czesto problemem
jest to, ze my nie do konca jestesmy w stanie okresli¢, czy jakas kwota to duzo, czy
mato. Nie wiemy, czy nasze oczekiwania sg moze wygdérowane, a moze zbyt niskie.
Mamy sporo takich emocji, ktore sie z tym wigzg i ktore troche niepotrzebnie
staramy sie od tego oddali¢. A mysle, ze warto jest przede wszystkim mie¢ tego



Swiadomos¢, tego jakie emocje mamy w zwigzku z pieniedzmi i w jaki sposéb one
wptywajg na nasze decyzje. Ale tutaj oprécz tego rozmawiania to mysle, ze polecam
tez bardzo mocno zgtebienie tematu w ogdle finanséw behawioralnych czy
ekonomii behawioralnej. Tego w jaki sposéb te wtasnie aspekty psychologiczne
wptywajg na to, jak my niektore rzeczy postrzegamy. | to tez jest taki aspekt,

o ktérym czesto nie mysli sie w kontekscie tej edukacji finansowej. Raczej
zastanawiamy sie nad tym, jak zarzgdzaé pieniedzmi, w co inwestowac.

A mysle, ze zeby nie mie¢ tylko i wylgcznie suchej wiedzy, ale tez umiejetnosci, to to
spojrzenie na nasze emocje jest bardzo wazne.

[KRZYSZTOF] Tak i tutaj od razu mozemy poleci¢ dwie ksigzki, mysle, ze sie ze mnag
zgodzisz. Obie tego samego autora, czyli Morgana Housela, czyli ,,Psychologia
Pieniedzy”, kultowa i ,,Niezmienne prawdy” do kompletu. Dla obu pfci pozycje
absolutnie obowigzkowe i polecam przeczyta¢ wiecej niz raz, bo kazdy kolejny
bedzie miat inne za sobg wnioski albo nidst ze sobg inne wnioski. Naprawde, jezeli
chcecie dobrze wyda¢ ze trzy dychy na kazda z tych ksigzek, to wtasnie wydajcie je
na te ksigzki. To nie jest absolutnie zadna wspotpraca z zadnym wydawnictwem.
Wielu osobom to juz polecatem i kazda z nich byta naprawde, naprawde wdzieczna.

[KLAUDIA] Bardzo sie ciesze, ze podates te tytuty, bo miata mnie dostownie
na koncu jezyka.

[KRZYSZTOF] Dobra, to jeszcze klient mi powiedz moze, jak to jest z tym
inwestowaniem aktywnym i pasywnym. Wy jestescie pasywnym robo-doradca,
natomiast, no wtasnie, i w ogole robo-doradca. Jak to jest u Was z inwestorkami,
ktére juz w Finax sg, albo sie nim zaczynajg interesowaé? Czy to wtasnie, ze jest to
robo-doradca i w ogdle, ze méwimy tu o czyms$, co sie dzieje pasywnie, jest
plusem, minusem, albo odpowiedz, co zalezy, jest tu najlepsza?

Jak to u Ciebie sie ksztattuje?

[KLAUDIA] To znaczy tak, jezeli chodzi po pierwsze o kobiety, to wiadomo, ze ile
kobiet, tyle réznych ludzi, tyle réznych podejsc, tyle roznych sytuacji. Ale jezeli
wysunelismy ten pewien ogdt wynikajgcy z badan, czym sie rézni to inwestowanie
kobiet, no to widzimy, ze te zasady bardzo mocno przypominajg po prostu filozofie
inwestowania pasywnego. Czyli wytrwatos¢, trzymanie sie jednej strategii, rzadkie
dokonywanie transakcji i odsuniecie emociji. | to jest bardzo mocno tak naprawde



zwigzane z filozofig inwestowania pasywnego, czyli tego, w ktdérym wybieramy
okreslong strategie, w pewnym uproszczeniu nasladujemy rynkowe wyniki i nie
dokonujemy tych czestych transakcji, a raczej skupiamy sie co najwyzej na
rebalansingu, czyli przywracania portfela do odpowiednich proporcji. Wiec tu jesli
chodzi o sama tg idee, to tak, zgadzamy sie z tym, ze faktycznie ta idea robo-
doradcy, inwestowania pasywnego jest bardzo mocno bliska temu, co wynika

z badan odnosnie do inwestowania kobiet. Natomiast jezeli chodzi o ten aspekt
robo-doradcow ogotem, to mysle, ze jest to tez technologia, ktéra nie tylko jest
pewnego rodzaju nowoscig jako alternatywa dla inwestowania aktywnego,

ale mysle, ze w duzym stopniu jest ona bardzo mocng odpowiedzig na to, jakie
mamy czasy. To znaczy robo-doradca przede wszystkim pozwala zaoszczedzi¢
sporo czasu. Pozwala, w pewnym sensie minimalizuje wrecz te bariery tego,

ze a, powinnismy mie¢ duzo pieniedzy, by inwestowac. No bo tutaj mozemy zacza¢
inwestowac od 50 zt i mamy ten portfel bardzo mocno zdywersyfikowany.

Po drugie, my nie potrzebujemy na to bardzo duzo czasu. Wiemy, ze w dzisiejszych
czasach wiekszos$¢ z nas, tak samo kobiet, jak i pewnie mezczyzn narzeka na to,

ze tego czasu wystarczajgco nie ma. No i kolejna rzecz, mamy tutaj kolejng bariere
niwelowang w postaci tej wiedzy, ktérg powinniSmy posiadaé. To znaczy zawsze
zachecamy do tego, zeby te podstawy wiedzie¢, zeby wiedzie¢ w co sie inwestuje,
ale inwestujac z robo-doradcg mamy pewien dodatkowy poziom tego wsparcia przy
inwestowaniu. Tego, ze to robo-doradca decyduje o sktadzie portfela, pilnuje tego
sktadu przez caty okres inwestycji, dokonuje zakupow, wszystko robi
automatycznie, a my mozemy tak naprawde nie poswiecaé na to bardzo duzo tez
naszej uwagi. Nie musimy ekspertyzowac sie juz, nie musimy by¢ ekspertami w tej
dziedzinie. Chcemy mie¢ podstawowag wiedze, zeby mie¢ swiadomos¢ co sie

Z naszymi pieniedzmi dzieje, ale jest ona znacznie, znacznie mniejsza niz

w przypadku inwestowania aktywnego, gdzie po pierwsze musimy tych wszystkich
rzeczy dokonywaé samodzielnie, po drugie zeby inwestowaé aktywnie, no to tez
bardzo czesto zeby osigga¢ wyniki powyzej przecietnej, ktérg na ogét oferuje robo-
doradca, bo tutaj mamy to inwestowanie pasywne celujgce wtasnie w Srednig stope
zwrotu rynkowa, no to tak naprawde to osigganie wynikdw jest zarezerwowane
raczej dla ludzi, bo oczywiscie nie jest to 100%, ale zeby te wyniki osiggac

z powtarzalnosciag. A nie jednorazowo, to najczesciej sg to eksperci, dla ktorych jest
to juz raczej profesja, niz po prostu hobby czy pewien element codziennosci.

[KRZYSZTOF] To jeszcze zapytam o czasy wspotczesne tytutem konca, czyli o Al.
Mam to na mysli oczywiscie to, ze wszyscy zyjemy w rewolucji, ktéra jest nie dos¢,



ze galopujgcg rewolucjg, to jeszcze naprawde, naprawde btyskawiczng. Mysle
sobie, ze Finax ma juz bardzo duzo dobrze wykonanej roboty tez jako Wasz klient

w kontekscie edukaciji i super zebranej wiedzy, nie tylko w postaci oséb, ktore

u Was oczywiscie pracujg, ale w postaci tez materiatdw, ktére sami generujecie
wiasnie, czy to w ramach swojej aplikacji, czy na blogu, newsletterze itd.,
konferencjach, ktére organizujecie, czy wspotorganizujecie. | sobie mysle, ze moze
to jest dobry moment, takie moje zyczenie, jako klienta tez przekazuj komu tam
trzeba, zeby zebra¢ to wszystko wiasnie, jakby wtozy¢ pod skrzydta witasnie tej
naszej drogiej sztucznej inteligencji. byé moze taki asystent Finaxa, ktéry bytby

w stanie tylko bazujagc na Waszej wiedzy i na Waszych danych i na tym za co
reczycie sami i co sami wytworzyliscie, wtasnie rozwia¢ te najprostsze pytania albo
ten punkt wejscia w $Swiat inwestowania troche jakby obnizy¢, tak? Tak bym sobie
to widziat, tak bym zyczyt. Daj z nadziei, jezeli mozesz w ogdle, czy myslicie cos

o Al w kontekscie Finanxa, bo mysle, ze to tez moze by¢ réwniez dla pan

i stuchaczek mojego podcastu interesujgce.

[KLAUDIA] Jasne, wiec oczywiscie mysle, ze to jest ogromna zaleta pracy w firmie,
ktéra jednoczesnie jest fintechem i zajmuje sie edukacja finansowa, ze caty czas
uczymy sie, caly czas staramy sie by¢ na biezgco z najnowszymi technologiami

i z jednej strony jesteSmy bardzo otwarci na to, zeby je wykorzystywac, ale z drugiej
strony ze wzgledu, w szczegdlnosci na charakter naszej firmy. Mamy tu bardzo silny
nacisk na utrzymanie bezpieczenstwa, na odpowiedzialne podejsScie do
wykorzystywania technologii, na zgodno$¢ z regulacjami. Takze oczywiscie
rozwazamy uzywanie i w pewnej czesci juz korzystamy z niektoérych narzedzi Al, ale
nie w zakresie podejmowania decyzji inwestycyjnych czy wszelkiego rodzaju
aspektéw, w ktérych to cziowiek, to my musimy podejmowaé najwiekszag
odpowiedzialnosé.

Ale juz jezeli chodzi o te aspekty edukacji finansowej, to jak najbardziej. Ostatnio
eksperymentujemy troche z roznymi rozwigzaniami dla naszych tresci, dlatego zeby
byty one jeszcze bardziej dostepne i jeszcze ciekawsze, zeby ten zasob byt jeszcze
szerszy, zwlaszcza, ze publikujemy na rézne rynki europejskie. Takze tutaj nawet
taki prosty aspekt jak kwestia ttumaczen tych tresci, na przyktad wideo, ktére jest
juz coraz bardziej dopracowane jest dla nas bardzo wartosciowe. Interesujemy sie
tym tez w jaki sposob to Al moze wspiera¢ nasze wsparcie klienta, ale tym co mysle
warto podkresli¢ to to, ze jesteSmy bardzo dumni z tego, ze wiele oséb wskazuje
naszg obstuge klienta jako bardzo mocny aspekt tego, ze w Swiecie, w ktorym
wieksza czes¢ obstugi odbywa sie zdalnie, w ktérym caty nasz produkt jest zresztg



cyfrowy i mozna korzysta¢ z tego produktu, tak naprawde nigdy z nami nie
kontaktujgc sie bezposrednio. Mamy wcigz osoby, ktére sg w stanie mie¢ ten
human touch, jak méwi sie po angielsku, w catej tej obstudze, zajaé sie
kompleksowo jednym klientem i wesprze¢ go na kazdym etapie.

Takze tutaj z pewnoscia zalezy nam na tym, zeby oferowac najlepsza mozliwg
obstuge klienta na rynku europejskim, ale oczywiscie jesteSmy otwarci na wszelkie
usprawnienia, tylko byle nie odbywato sie to kosztem tego, w jaki sposéb klient

w komfortu klienta i wsparciem klienta. Takze jestesmy caty czas otwarci i caty czas
mamy oczy otwarte, ale jednoczesnie staramy sie po to chodzi¢ do tego bardzo
odpowiedzialnie.

[KRZYSZTOF] No, wiec styszycie, moje drogie, moi drodzy, mozna zgtasza¢ Finax
swoje uwagi, oczywiscie namiary, gdzie to robi¢ najlepiej zostawimy w opisie tego
konczacego sie juz dzisiejszego odcinka, wiec wiasnie przy koncu chciatbym Cie
prosi¢, Klaudia, nie tylko, znaczy mozesz sobie wybraé, czy to tylko do Pani
kierujesz te rady, czy do szerszego gremium moich stuchaczy i stuchaczek, trzy
rady od Ciebie dotyczgce wtasnie tego, ze okej, cos juz o tych technologiach
wiemy, jakby jestesmy za pan brat z premierami technologicznych gadzetow, a teraz
jest to cate inwestowanie. Kurcze, jak my mamy zacza¢? Co bys powiedziata na tak
postawione pytanie?

[KLAUDIA] Dobra, to tak. Po pierwsze, i wydaje mi sie, ze kluczowe, chociaz potem
okaze sie, ze kazda z tych rad wydaje mi sie kluczowa, ale dobra, zacznijmy od
pierwszej. Po pierwsze, nie musisz wiedzie¢ wszystkiego. Zacznij wczesnie, zacznij
na matg skale, ale pamietaj, ze zaczynajac juz sie uczysz. | sama ta praktyka tez
bedzie dla ciebie bardzo cennym dos$wiadczeniem. Takze oczywiscie nie wchodz

w to, czego nie rozumiesz, zanim zaczniesz inwestowac z jakgkolwiek firmg, czy to
z Finax, czy z innym robo-doradcg, czy samodzielnie. Dowiedz sie¢ na czym
polegajg te inwestycje, ale nie odwlekaj tego w nieskonczonos¢ i pamietaj, ze nie
musisz mie¢ eksperckiej wiedzy, zeby zaczaé¢ inwestowac. Jezeli nie czujesz sie
wystarczajgco pewnie albo masz niewielkie zasoby, zacznij od tych 50 zt. Zobacz

w jaki sposob to dziata i jak to pracuje, bo bardzo czesto najtrudniejszy jest ten
pierwszy krok. Wymaga on pokonania jak najwiekszego oporu z naszej strony,

a potem jest juz coraz tatwiej. Takze zachecam do tego, jezeli wydaje wam sie,

ze to 50 zt czy inne drobne kwoty nie robig réznicy, one czasami robig ogromng
réznice. Zarowno tg niewymierng, to znaczy dajg nam pewnego rodzaju
doswiadczenia, pewnos¢ siebie, odpowiednie nawyki, wiedze, ale tez czesto te



wymierne, bo tu oczywiscie juz pewnie 50 zt nie urzadzi nam emerytury, ale jezeli te
Srodki zaczniemy inwestowa¢ od tych nizszych kwot, z czasem one moga sie
zwiekszac i nawet nie az tak wielkie kwoty inwestowane regularnie przez dtugi okres
potrafig dostarczyé naprawde fajne wyniki. Takze miejcie to na uwadze. Mysle, ze to
jest taka pierwsza i kluczowa rada.

[KRZYSZTOF] To jeszcze dopowiem od razu do niej, robigc przecinek,

ze pamietajcie tez, ze ostuchujac sie z nomenklaturg czy tematem danym, nie tylko
w kontekscie inwestowania, w dowolnym kontekscie, cho¢by stuchajgc podcastéw,
choéby stuchajgc audiobookdw, np. audiobooka tych ksigzek, ktore polecamy

i innych z tego rynku, albo po prostu nawet stuchajgc prostych materiatdéw
dotyczacych ekonomii, zwyktej ekonomii, niekoniecznie inwestowania, ekonomii,
tego co sie dzieje dookota nas, takich podcastow jest przeciez sporo, gdy nawet nie
rozumiecie 50% tego, co tam jest mdwione.

To z czasem bedzie to juz tylko 20%, z czasem 10%, a pozniej okaze sie, ze takze
poprzez absorpcje roznego rodzaju nomenklatury, wy siegacie sami po te wiedze.
Ja tak miatem z jezykami, ja tak miatem z inwestowaniem przed dekadg i z wieloma
innymi rzeczami w moim zyciu i faktycznie potwierdzam stowa Klaudii, ze jezeli
jestescie w punkcie startu, w punkcie zero zatézmy, to czy to jest bieganie czy
inwestowanie, nigdy nie bedzie tak, ze jestescie ekspertami po skonczeniu jakiegos
okresu czasu szkolenia, kursu i nagle wiecie wszystko. Nigdy tak nie jest. Ja nie
wiem wszystkiego i nigdy nie bede do smierci wszystkiego wiedziat, ale bede sie
ostuchiwat i starat przynajmniej zadawac pytania do tego, czego nie wiem, a co do
mnie dociera i szukat gdzies tam odpowiedzi. | to jest faktycznie droga, ktéra

w sumie to kosztuje tylko Wasz czas, ale moze dac¢ o wiele wiecej niz wtasnie jakas
obietnica z danego kursu, szkolenia, ktéra niby tam obiecuje konkretne stopy
zwrotu, ale nikt nie wie w sumie dlaczego. Takze to w 100% potwierdzam.

| jeszcze robigc podsumowanie tej Twojej pierwszej rady, takie ostateczne. Ktos
kiedy$ powiedziat, juz nie pamietam kto, ze gdy umiesz inwestowa¢ mate kwoty,
poradzisz sobie i z ogromnymi. | potwierdzam, jest to w 100% prawda. A te mate
kwoty to czesto nawet nie jest inwestowanie, ale oszczedzanie. | tu akurat
wystarczy 50 zt, zeby zrozumie¢, jak ten mechanizm dziata w przesztosci.

Juz Ci oddaje z powrotem gtos. Rada numer dwa.



[KLAUDIA] A mysle, ze bardzo fajnie wprowadzites do tego, co ja sobie pomyslatam,
juz jako tg druga rade, ktérg chciatabym sie podzieli¢. Mianowicie, zeby witasnie to,
o czym juz troche mieliSmy tutaj wprowadzenie, zeby traktowac to inwestowanie jak
proces, a nie jak jednorazowg decyzje. To znaczy, to jest wydaje mi sie troche jak ze
znajomoscia jezyka obcego, ze jezeli my chcemy zna¢ dobrze jakis$ jezyk, to to nie
dziata tak, ze my raz sigdziemy, poswiecimy na to mase czasu i nauczymy sie go
raz, a dobrze i potem juz bedziemy sobie méwic, kiedy chcemy tym jezykiem.

To jednak duzo czesciej wymaga pewnej systematycznosci i jest pewnym
procesem, ewoluuje, ale tez dzieki temu ono nie musi absorbowac catkowicie
naszej uwagi. Mozemy zacza¢ sobie inwestowacC i na biezgco poswieca¢ temu
troche uwagi, troche doczytac¢, cos zmieni¢, wyprébowaé pewnego rodzaju rzeczy.
Najczesciej to nie dziata jednak tak, ze wy dokonacie jednej inwestycji i to juz
bedzie wszystko. Oczywiscie, jezeli macie duze $rodki, zrobicie jednorazowag
inwestycje i okaze sie, ze ona faktycznie fajnie sobie pracuje, to to moze
wystarczy¢, ale na ogdét wiekszos¢ z nas jednak te $rodki, ktére odktada, moze
sobie inwestowaé na biezgco. Duzo lepiej jest sie uczy¢ i troche korygowaé ten
nasz kurs w trakcie, niz czekac, az ten nasz kurs bedzie idealny, az my bedziemy
wiedzie¢ wszystko. Bo gwarantuje wam, ze zdecydowana wiekszo$¢ z was nigdy
tego momentu, kiedy juz wie wszystko, nie poczuje, bo im jestesmy dalej w to
wdrozeni, tym moze nam sie wydawaé, ze okej, to jeszcze co$, jeszcze czego$
musze sie dowiedzie¢. Duzo lepiej jest zaczgé i troche korygowaé ten nasz kurs, niz
po prostu stawia¢ wszystko na jedna karte.

[KRZYSZTOF] | rada numer trzy.

[KLAUDIA] To, o czym juz wspominatam, czyli pamietajcie, ze emocje nie sg
waszym przyjacielem w inwestowaniu. Lepiej zaufajcie systemowi niz emocjom.

| mam tutaj na mysli to, ze jezeli zaczynacie inwestowaé, przemyslcie na poczatku
swojg strategie. Zndéw, ona nie musi by¢ bardzo rozbudowana, bardzo
zaawansowana, ale lepiej stworzy¢ sobie pewien system i w sytuacjach, na ktoére
sie natkniecie, a na pewno sie natkniecie, takie jak to, ze np. warto$¢ waszych
inwestycji nieco spadnie, ze co$ was zaskoczy, ze bedziecie potrzebowaé troche
wiekszej kwoty, by¢ moze ruszy¢ tez te $srodki zainwestowane. Stworzcie sobie
strategie, wedtug ktorej pdzniej bedziecie dziatac. Warto stworzyé nawet system,
korzysta¢ z automatyzacji, czy to jesli chodzi o robo-doradcow, czy jesli chodzi
nawet o automatyczne przelewy, ktore ustawicie sobie na waszym koncie, zeby
jakas czesé waszej wyptaty byta regularnie inwestowana. Takie systemy



zdecydowanie sprawdzajg sie w roznych sytuacjach, ktorych nie mozecie
przewidzie¢, czyli rdznego rodzaju sytuacjach kryzysowych, spadkéw na gietdzie,
po prostu w takich momentach, w ktérych te wasze emocje moga dyktowaé wam
decyzje, ktére niekoniecznie okazg sie ostatecznie korzystne.

[KRZYSZTOF] | jeszcze od siebie dopowiem, bo wiecie, ze jestem fanem daily
journalingu, to moze nie w ujeciu daily, ale w ujeciu na przyktad kwartalnym.
Prowadzcie sobie swoj dziennik, czy to dziennik finansowy, a pdzniej dziennik
inwestora, bo to nie musi by¢ od razu dziennik inwestycyjny, ale takie miejsce, gdzie
bedziecie zapisywali emocje wtasnie, ktére wam towarzyszyly, ale ktore nie wziety
gory albo to z czym sie borykaliscie, borykatyscie wtasnie na tej drodze waszej
finansowej, bo takie zapiski sg na wage zfota w perspektywie dtugoterminowej
zwtaszcza, ale mysle, ze juz po paru latach siegajac sobie do tego, co wtasnie byto
wczesniej, zobaczycie pewnego rodzaju schematy, ktére nami wszystkimi jako
ludzmi rzgdza i probujg gdzies tam brac gére.

No i teraz pytanie, jaki jest efekt tego na koncu po waszej stronie.

Takze gorgco polecam, nawet jezeli to bedzie kilka prostych zdan, to nie trzeba do
tego miec¢ certyfikatow z rynku finansowego, zeby po prostu sobie te pare zdan
zapisag. | tak skonczymy chyba, Klaudia. Jak myslisz, dobre zakonczenie?

[KLAUDIA] Mysle, ze tak. Mam nadzieje, ze dla Was, stuchaczek i stuchaczy,

ta rozmowa bedzie interesujgca i ze sktoni Was do podjecia jakiego$ dziatania

w zakresie swoich finanséw, ze pomoze Wam faktycznie troche lepiej zarzadzac
swoimi pieniedzmi i trzymam za Was goraco Kciuki.

[KRZYSZTOF] Ja réwniez i moi drodzy styszymy sie juz niebawem regularnie
w kolejnym pigtkowym odcinku. Wszystkiego dobrego, drogie panie, z okazji

Waszego swieta, jezeli stuchacie tego w dniu premiery. Dziekuje, Klaudia.

[KLAUDIA] Dziekuje bardzo!



[MUZYKA]

Raz jeszcze, na koniec, Zeby nie umkneto. Przypominam, zostaw na Apple Podcasts
lub na Spotify takg liczbe gwiazdek, jakg uznasz za stosowna.

Do ustyszenia w kolejnym odcinku, a za dzi$ bardzo dziekuje.

[MUZYKA CICHNIE — KONIEC ODCINKA]


https://podcasts.apple.com/pl/podcast/bo-czemu-nie/id1329043441
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